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ทักษะการนำเสนออย่างมืออาชีพ

               ทักษะที�สำคัญอีกอย่างนึงของธุรกิจทุกประเภท คือการขายงานหรือ Presentation มีหลายคนที�ยังไม่แน่ใจว่า

ต้องปรากฎตัวแบบไหน หรือเสริมความมั�นใจให้ตัวเองอย่างไร ที�สามารถสร้างความเชื�อถือให้ลูกค้า และสามารถ

ขายงานของเราออกไปได้อย่างน่าเชื�อถือ ข้อมูลที�นำเสนอจะทำอย่างไรให้ลูกค้าหันมาสนใจลงทุน 

 

 เรามีประสบการณ์ ด้าน Professional Presentation Skills เราสามารถหาทาง การเสริมความมั�นใจ 

และสร้างความน่าเชื�อถือให้กับผู้พรีเซนต์ จะพัฒนาการขายงานของท่านไปในทิศทางใด ที�จะประสบความสำเร็จ 

และถูกต้องตามความตั�งใจของท่าน ไม่ว่าท่านจะเป็นผู้จัดการหรือเป็นฝ่ายขายที�จะต้องขายงานให้ลูกค้า หรือแม้กระทั�ง

ผู้บริหารระดับสูงที�จะต้องหานักลงทุนใหม่ๆ มาร่วมธุรกิจ ทางเรามีการแบ่งคลาสอย่างชัดเจน และการสอนท่านแบบ

ในกลุ่มเล็กๆที�สามารถดูแลทุกท่านได้อย่างทั�วถึงและมีการแนะนำและดูเทปวิีดีโอเป็นรายบุคคล

ผลลัพธ์ที�จะได้รับ

การเกริ�นนำหรือ นำเสนอข้อมูลอย่างมีประสิทธิภาพ

การสร้างความมั�นใจให้กับตัวเอง และการแต่งกายที�เหมาะสม

การทำความเข้าใจว่าลูกค้าของเราคือใคร หรือขายงานให้ใคร

สามารถโน้มน้าวผู้ฟัง หรือลูกค้าให้สนใจสินค้า หรือสิ�งที�เราต้องการนำเสนอ

การปิดการนำเสนอแบบน่าจดจำ และเป็นที�น่าสนใจ
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ทำความรู้จักกับข้อมูลข่าวสารที�เราจะนำเสนอ

การเกริ�นนำแบบน่าสนใจ

การนำเสนอเนื�อหาว่าควรไปในทิศทางใด

การโน้มน้าวแบบมืออาชีพ

การปิดการนำเสนอแบบน่าจดจำ

การสร้างอารมรณ์ สร้างความมั�นใจ และกิริยาและท่าทาง

ซักซ้อมการนำเสนอเสมือนจริง
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